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Gas und Strom: online beschaffen

HVS-Mitglieder kénnen ihren Strom- und Gasbedarf ausschreiben und erhalten einen 25-prozentigen
Rabatt auf Energiemarktplatz-Leistungen. Matthias Meyn von energiemarktplatz.de zeigt, wie es geht.

Herr Meyn, was ist aus Ihrer Sicht der wich-
tigste Faktor beim Einkauf von Strom?

Ganz klar der Preis, denn es gibt bei Strom und
auch bei Gas keine Qualitdtsunterschiede. Die
Versorgungssicherheit wurde durch die Bun-
desnetzagentur in die Hande der Netzbetrelber
gelegt und ist somit immer gewahrleistet, Wah-
rend also bei Stérungen oder Umbauten der
Metzbetrelber gefragt ist, reduziert sich die Ral-
|e des Lieferanten auf den Verkauf der Energie
und deren Abrechnung.

Wo liegen denn die Schwierigkeiten, einen
fairen Preis zu bekommen?

Wenn der Stromverbrauch Gber 100.000 kWh
pro Jahr liegt, wird der Preis aufgrund des indi-
viduellen Abnahmeverhaltens des Kunden er-
mittelt. Damit scheiden Tarifrechner flr Privat-
kunden zur einfachen Preisermittiung aus. Je-
de Anfrage muss durch die Lieferanten indivi-
duell kalkuliert werden. Als Kunde stehe ich al-
s0 vor der Herausfarderung, die richtigen® An-
bieter zur Angebotsabgabe aufzufordern = kein
leichtes Unterfangen bel (iber 900 Lieferanten.

Wie schafft energiemarktplatz.de die notige
Transparenz, um die besten Preise zu finden?
Der Clou bei der Online-Ausschreibung auf
energiemarkiplatz.de ist die Standardisie-

rung der Angebotsabgabe in Kombination mit
der hohen Reichweite und Schnelligkeit des In-
ternets. Mehr als 120 geprifte Energielieferan-
ten erhalten zeitgleich die Information dber ei-
ne neue Online-Ausschreibung und konnen alle
relevanten Daten fir die Angebotsabgabe he-
runteriaden, um dann ihren individuell kalku-
llerten Preis zurlck auf dem Portal einzustel-
len. Als Kunde bekomme ich dann ein tages-

aktuelles Ranking aller teiinehmenden Lieferan-

ten mit einer transparenten Vollkostenaufstel-
lung Inklusive aller Stevern und Abgaben. Im
Endergebnis bekommt man auf energiemarkt-
platz.de vergleich- und belastbare Angebote
der zum Zeitpunkt der Ausschreibung besten
Lieferanten und bendtigt hierfir kein spezielles
Wissen.

Kann Ich den Aufwand nicht auch reduzieren,
indem ich mich einem Rahmenvertrag oder
einem Einkaufspool anschiiefe?

Dagegen sprechen zwei Argumente: Erstens,
Strom hat aus Einkdufersicht den Machteil,
dass es nur einen unbedeutenden Mengen-
effekt auf den Angebotspreis gibt, denn ent-
scheidend flir den Preis ist das Abnahmever-
halten oder anders ausgedriickt, wie viel Strom
wird van mir zu den an der Strombérse billigen
Zeiten am spiten Abend und am Wochenende

abgenommen, Zwei-
tens, bel stark auf-
geblahten Energie-
pools kemmen nur
noch spezialisierte
Lieferanten, wie die
gropen Konzerne in
Frage, alle anderen
winken auf Grund
der Komplextat des
Einkaufspoois ab
Dies flihrt haufig dazu, dass es nur einén redu-
zierten Wettbewerb unter den immer gleichen,
wenigen Anbietern gibt, und dies sind natiriich
schlechte Voraussetzungen fur einen guten
Preis.

Was kostet die Online-Ausschreibung auf
energiemarktplatz.de und kinnen Sie eine
durchschnittliche Ersparnis beziffern?

Die Einsparung gegeniiber dem Angebot des
Brilichen Lieferanten betrdgt in der Regel zwi-
schen 5 und 10 Prozent. Die Kosten fir die
komplette Online-Ausschreibung inklusive einer
telefonischen Beratung beginnen mit 200 Euro
und unterliegen ainer Mengenstaffelung. Durch
die transparente Ausschreibungsgebdhr sind
unsere Kunden gegen versteckte Provisions-
zahlungen abgesichert. [ ]
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